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PLIEGO DE PRESCRIPCIONES TECNICAS PARA LA CONTRATACION DE
LOS SERVICIOS DE ASISTENCIA TECNICA PARA LA EJECUCION DE LAS
ACCIONES FORMATIVAS Y MENTORIAS INDIVIDUALIZADAS EN
MATERIA DE EMPRENDIMIENTO, DESTINADAS A EMPRENDEDORES DEL
PROYECTO IMPULSA STARTUP, COFINANCIADO POR EL PROGRAMA
FSE+ DE EDUCACION Y FORMACION, EMPLEO Y ECONOMIA SOCIAL
2021-2027

Expediente 03/2025

1. OBJETO DEL CONTRATO

El objeto del contrato es la prestacidon de los servicios de asistencia técnica para
la ejecucion de las acciones formativas y mentorias individualizadas en materia
de emprendimiento, destinadas a emprendedores del Proyecto IMPULSA
STARTUP, cofinanciado al 69,64% por el programa FSE+ de Educaciéon y
Formaciéon, Empleo y Economia Social 2021-2027, en los términos que se
detallan en estos Pliegos.

La Camara de Comercio de Sevilla, en ejecucion del proyecto IMPULSA STARTUP
cofinanciado por el FSE+ de Educaciéon y Formaciéon, Empleo y Economia Social
2021-2027, precisa contratar los servicios de asistencia técnica para la ejecucion
de las acciones formativas y mentorias individualizadas en materia de
emprendimiento, destinadas a emprendedores.

El proyecto IMPULSA STARTUP se enmarca en el Programa FSE + Empleo,
Educacién, Formacién y Economia Social 2021-2027 y tiene como objetivo
principal contribuir a la puesta en marcha de nuevas actividades empresariales,
incidiendo de modo especial en su sostenibilidad y competitividad a lo largo del
tiempo.

Como objetivos especificos se plantean los siguientes:

- Formar a emprendedores que puedan llegar a conseguir un producto
minimo viable.

- Mentorizacién de emprendedores y proyectos para que puedan hacer
crecer sus startups.
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Para el desarrollo del Proyecto IMPULSA STARTUP se licitan los siguientes lotes:

- Lote 1: Servicios para el desarrollo de las acciones de formacién presencial
del Proyecto IMPULSA STARTUP (232 horas totales).

- Lote 2: Servicios para el desarrollo de las acciones de asesoramiento y
mentorizacion presencial del Proyecto IMPULSA STARTUP (482 horas
totales).

2. CARACTERISTICAS TECNICAS DE LA PRESTACION DEL SERVICIO

A continuacion se detallan los aspectos que debera cumplir la contratacion de cada
lote:

Lote 1: Servicios para el desarrollo de las acciones de formacion
presencial del Proyecto IMPULSA STARTUP para 2 ediciones

La Camara de comercio de Sevilla precisa contratar servicios de formacion
para emprendedores tecnoldgicos (startups) en modalidad presencial para
dar cobertura a la demanda de los participantes del programa en 2025.

Las acciones formativas tendran una carga lectiva de 116 horas por edicion
(232 horas en total) repartidas en 11 mddulos.

El itinerario formativo preliminar a disefiar e impartir por los expertos se
establece en los siguientes modulos:

Médulo 1: Ideacion: Identifica el Problema

Modalidad: Presencial.
Duraciéon: 10 horas.

Este modulo se centra en la identificacidon de los problemas clave a los que
se enfrentan los clientes. Los participantes aprenderan a analizar las
necesidades del mercado y a priorizar aquellas con mayor potencial de
impacto.

Relevancia: Una correcta identificacion del problema es esencial para
desarrollar soluciones efectivas y evitar la utilizacién de recursos en ideas
no viables.
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Contenido:

Introduccién a la identificacién de problemas.
Técnicas de priorizacion de problemas.
Herramientas de analisis de necesidades del cliente.
Estudio de casos practicos.

Modulo 2: Diagrama de Ishikawa

Modalidad: Presencial.
Duracion: 10 horas.

Los emprendedores participantes utilizardn esta herramienta para desglosar
problemas complejos en sus causas fundamentales.

Relevancia: Permite a los emprendedores comprender las raices de los
problemas y tomar decisiones mas informadas.

Contenido:

Principios del Diagrama de Ishikawa

Ejercicios practicos para la construccién de diagramas
Identificacion de factores criticos y causas raiz
Aplicaciones en proyectos reales

Modulo 3: Formulacién de Hipotesis

Modalidad: Presencial.
Duracion: 10 horas.

Los emprendedores desarrollaran hipdtesis comprobables basadas en datos
y aprenderan a disefiar experimentos para validarlas.

Relevancia: Las hipdtesis bien formuladas son la base para pruebas
efectivas y un desarrollo de producto mas eficiente.

Contenido:

Conceptos basicos de hipotesis en negocios
Técnicas para formular hipdtesis claras y medibles
Disefio de experimentos para validacion

Analisis de resultados
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Médulo 4: Test de Mercado: No te quedes con el primer feedback

Modalidad: Presencial.
Duraciéon: 14 horas.

Este mddulo ensefia a los emprendedores participantes a obtener
retroalimentacién util y honesta de sus clientes potenciales.

Relevancia: La retroalimentacion genuina es clave para ajustar estrategias
y productos segun las necesidades reales del cliente.

Contenido:

Métodos para estructurar entrevistas efectivas
Técnicas para identificar sesgos en las respuestas
Simulaciones practicas de entrevistas
Interpretaciéon de resultados

Modulo 5: "Pitching 101: Cémo vender tu idea a inversores"

Modalidad: Presencial.
Duracion: 9 horas.

Abordard como estructurar y presentar una idea de negocio de manera
convincente ante inversores.

Relevancia: Un buen pitch puede ser la diferencia entre captar inversion o
perder oportunidades.

Contenido:

Componentes de un pitch exitoso

Técnicas de comunicacidon persuasiva

Practicas de presentacidon con retroalimentacion en tiempo real
Ejercicios para manejar preguntas de inversores

Modulo 6: Modelo de negocio

Modalidad: Presencial.
Duracion: 9 horas.
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Los emprendedores participantes disefiaran modelos de negocio sélidos,
aplicando herramientas practicas como el Business Model Canvas.

Relevancia: Un modelo de negocio bien estructurado es esencial para la
sostenibilidad y escalabilidad de cualquier startup.
Contenido:

e Fundamentos del disefio de modelos de negocio

e Anadlisis de propuestas de valor

e Ejercicios practicos con Business Model Canvas

e Estudio de modelos de negocio exitosos

Moddulo 7: Finanzas

Modalidad: Presencial.
Duracion: 10 horas.

Los emprendedores participantes trabajaran el plan de negocio de sus
proyectos.

Relevancia: Prepara a los emprendedores para gestionar y analizar sus
finanzas empresariales de manera efectiva.

Contenido:

Proyecciones financieras

Presupuestos mensuales, trimestrales y anuales
Estimacién de ingresos y gastos

Analisis de punto de equilibrio

Determinar cuando el negocio sera rentable

Metas financieras

Definicién de objetivos a corto, mediano y largo plazo

Mdodulo 8: Tamario de mercado y competidores

Modalidad: Presencial.
Duracion: 10 horas.

Guiard a los emprendedores participantes en el andlisis del mercado
potencial y la evaluacion de competidores.
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Relevancia: Este analisis ayuda a los emprendedores a identificar
oportunidades y posicionar mejor sus productos o servicios.

Contenido:
e Métodos para calcular TAM, SAM y SOM
e Herramientas de andlisis competitivo
e Identificacion de ventajas competitivas

e Aplicacién de estrategias de diferenciacion

Médulo 9: Prototipo. Domina las herramientas No-Code

Modalidad: Presencial.
Duracion: 14 horas.

Los emprendedores participantes aprenderan a crear prototipos funcionales
de manera rapida y sin conocimientos avanzados de programacion.

Relevancia: Permite a las startups validar sus ideas con clientes antes de
realizar inversiones significativas.

Contenido:

Introduccién a las herramientas No-Code

Disefio y desarrollo de prototipos

Estrategias de validacion rapida

Practicas con herramientas populares como Bubble y Adalo

Modulo 10: "Go to Market. Cémo lanzar tu proyecto al mercado"

Modalidad: Presencial.
Duracion: 8 horas.

Trabajaran en estrategias para planificar y ejecutar el lanzamiento de un
producto o servicio.

Relevancia: Un lanzamiento bien disefiado maximiza la adopcién inicial y
crea tracciéon en el mercado.
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Contenido:

e Planificacién del lanzamiento

e Generacion de interés y expectativas

e Estrategias de marketing inicial

e Métricas para evaluar el éxito del lanzamiento

Modulo 11: Pitch Training

Modalidad: Presencial.
Duracion: 12 horas.

Los emprendedores participantes perfeccionaran sus habilidades de
presentacién en un entorno practico y recibirdn retroalimentacion detallada.
Relevancia: Prepara a los emprendedores para defender sus proyectos ante
cualquier audiencia.

Contenido:

e Practicas intensivas de pitch

e Técnicas para manejar preguntas y objeciones
e Estrategias de storytelling

e Evaluacion y mejora continua

Caracteristicas indispensables que deben acompafar el desarrollo de la
accion formativa:

e El contenido especifico de las sesiones tendrd que adaptarse a las
necesidades, caracteristicas y madurez emprendedora de los
participantes y sera validado por el tutor cameral. La naturaleza de
esta formacidon exige que se fomente la interaccion y participacion
activa de los asistentes, por lo que el equipo docente asignado al
proyecto tendrad que manejar herramientas tecnoldgicas destinadas
para ello como Mentimeter o Mural, y contemplar en su metodologia
la inclusidn de ejercicios, cuestionarios, casos practicos, etc.

e Disefio y preparacion del material formativo e imparticiéon de 22
sesiones en total (11 sesiones por edicién)con una duracién de 232
horas en total.

e Se deberadn incluir recursos formativos adicionales como referencias
bibliograficas, enlaces de interés, ejemplos de buenas practicas,
fichas, plantillas y modelos de documentos, casos de éxito, etc.

e Se facilitard la prueba final de contenidos que determinarad si cada
participante es apto o no apto.
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e Se disefiard e incluird un informe de evaluacién de las sesiones
formativas para evaluar los conocimientos adquiridos, el cual sera
validado por el tutor cameral.

e Desarrollo de encuestas de satisfaccién sobre las acciones formativas
a rellenar por parte de los alumnos, para valorar la satisfaccion con
los distintos aspectos del curso.

Medios materiales:

La empresa aportara los manuales, materiales y documentacién necesaria
para el correcto desarrollo de las acciones formativas que se inicien,
incluyendo, pero sin limitar, los necesarios para la imparticion del programa
Y, en su caso, para la ejecucion en el aula o fuera de ella de las précticas
en cada accion formativa. Se debe aportar documento gréfico y/o licencia
de uso, si fuera necesario.

La empresa aportara los informes de evaluacion de las acciones formativas,
el calendario y la grabaciéon de las sesiones formativas.

La empresa aportard el Informe final, que incluird la descripcidon de la
actividad desarrollada y los resultados obtenidos.

La Cadmara aportara los espacios formativos.

Medios personales:

El licitador deberd adscribir al proyecto los siguientes medios personales:

Tendra que designar un experto cualificado en el campo de conocimiento
de la acciéon formativa, responsable de coordinar la imparticion de las
diferentes sesiones de capacitacion con la persona designada por el
programa como tutor cameral, con la que acordara el canal de comunicacién
mas adecuado para garantizar una relacion fluida y favorecedora del
desarrollo de la formacion.

Esta figura tendra que cumplir los siguientes requisitos:

e Contar con un nivel formativo Ciclo Formativo de Grado Superior
(CFGS) o superior.

e Contar con experiencia en la coordinacién de programas de
incubacién y/o aceleracién con al menos 300 horas de experiencia
demostrable y/o contar con experiencia en la imparticién de
formacién de, al menos, 5 afios.
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e Haber participado como experto docente de estos moddulos en
programas de incubacion y/o aceleracidn con emprendedores
tecnoldgicos, al menos con 40 proyectos.

e Contar con experiencia en la imparticién de formacion de, al menos,
5 afos.

e Contar con experiencia en la imparticiéon de formacion de, al menos,
300 horas.

e Haber estado vinculado/a con el ecosistema del emprendimiento, con
un proyecto o iniciativa propia durante, al menos, 5 anos.

Para demostrar la experiencia requerida se debera aportar CV, Informe de
vida laboral y certificado o certificados de buena ejecucién que reflejen la
entidad para la que realiz6 las funciones exigidas.

Tendra que aportar, al menos, 7 expertos o docentes:

Perfil 1: Experto en Ideacién vy Validacion

Debera cumplir los siguientes requisitos:

e Contar con un nivel formativo Ciclo Formativo de Grado Superior
(CFGS) o superior en las areas de Ciencias Econdmicas vy
Empresariales, Relaciones Laborales, ADE, Derecho, Administracion
y Finanzas o equivalente.

e Contar con experiencia previa en mentorizacién de investigadores y
emprendedores de, al menos, 3 afios y un minimo de 50 proyectos
tecnoldgicos mentorizados.

Para demostrar la experiencia requerida se debera aportar CV, Informe de
vida laboral y certificado o certificados de buena ejecucién que reflejen la

entidad para la que realizé las funciones exigidas.

Perfil 2: Experto Inversor

Deberd cumplir los siguientes requisitos:

e Contar con un nivel formativo Ciclo Formativo de Grado Superior
(CFGS) o superior en las areas de Ciencias Econdmicas vy
Empresariales, Relaciones Laborales, ADE, Derecho, Administracion
y Finanzas o equivalente.

e Haber participado como experto docente de estos moddulos en
programas de incubacién y/o aceleracién con emprendedores
tecnoldgicos con, al menos, 40 proyectos.

e Contacto directo con el mercado.
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Red de Inversores o contacto directo con Fondos de inversion.

e Haber trabajado para un Fondo de Inversidon durante, por lo menos,
1 afo.

e Contar con experiencia en la imparticion de formacion de, al menos,
100 horas.

e Haber estado vinculado/a con el ecosistema del emprendimiento con
un proyecto o iniciativa propia durante al menos 5 afios.

Para demostrar la experiencia requerida se debera aportar CV, Informe de
vida laboral y certificado o certificados de buena ejecucién que reflejen la

entidad para la que realizé las funciones exigidas.

Perfil 3: Experto en Marketing vy lanzamientos

Debera cumplir los siguientes requisitos:

e Contar con un nivel formativo de Master en las areas de Ciencias
Econémicas y Empresariales, Relaciones Laborales, ADE, Marketing
Derecho, Administraciéon y Finanzas o equivalente.

e Experiencia profesional como responsable de Marketing o director de
Marketing de, al menos, 5 afios.

e Experiencia profesional como fundador/a de startups tecnoldgicas de,
al menos, 5 anos.

e Haber participado como experto docente de estos moddulos en
programas de incubacién y/o aceleracion con emprendedores
tecnoldgicos, al menos con 40 proyectos.

e Contar con experiencia en la imparticion de formaciéon de, al menos,
1 afio.

e Contar con experiencia en la imparticion de formaciéon de, al menos,
100 horas.

e Haber estado vinculado/a con el ecosistema del emprendimiento con
un proyecto o iniciativa propia durante, al menos, 5 afos.

Para demostrar la experiencia requerida se debera aportar CV, Informe de
vida laboral y certificado o certificados de buena ejecuciéon que reflejen la

entidad para la que realizé las funciones exigidas.

Perfil 4: Experto en Modelos de negocio

Debera cumplir los siguientes requisitos:

e Contar con un nivel formativo Ciclo Formativo de Grado Superior
(CFGS) o superior.
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e Experiencia durante al menos tres afios como fundador/a de startups
tecnoldgicas en una posicion directiva.

e Haber participado como experto docente de estos méddulos en
programas de incubacidn y/o aceleracion con emprendedores
tecnoldgicos, al menos con 40 proyectos.

e Contar con experiencia en la imparticién de formaciéon de, al menos,
4 afnos.

e Contar con experiencia en la imparticion de formacién y mentoria de,
al menos, 300 horas.

e Haber estado vinculado/a con el ecosistema del emprendimiento con
un proyecto o iniciativa propia durante, al menos, 5 afos.

Para demostrar la experiencia requerida se debera aportar CV, Informe de
vida laboral y certificado o certificados de buena ejecucién que reflejen la

entidad para la que realiz6 las funciones exigidas.

Perfil 5: Experto en Estrateqgias de Lanzamiento

Debera cumplir los siguientes requisitos:

e Contar con un nivel formativo de Master en las areas de Ciencias
Econdmicas y Empresariales, Relaciones Laborales, ADE, Derecho,
Administracidon y Finanzas o equivalente.

e Experiencia profesional como responsable de Marketing o Director de
Marketing de, al menos, 4 afios.

e Haber participado como experto docente de estos modulos en
programas de incubacion y/o aceleracion con emprendedores
tecnoldgicos, al menos con 40 proyectos.

e Contar con experiencia en la imparticion de formacién de, al menos,
2 afos.

e Contar con experiencia en la imparticidon de formacién y mentoria de,
al menos, 220 horas.

e Haber estado vinculado/a con el ecosistema del emprendimiento, con
un proyecto o iniciativa propia durante, al menos, 5 afnos.

Perfil 6: Experto en Herramientas Digitales

Deberd cumplir los siguientes requisitos:

e Contar con un nivel formativo de Master en las areas de Ciencias
Econdmicas y Empresariales, Relaciones Laborales, ADE, Marketing
Derecho, Administracion y Finanzas o equivalente.

e Experiencia profesional como CEO en diferentes proyectos
relacionados con la tecnologia (Startups), llevando a cabo tareas de

11
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planificacién estratégica, inversion, clientes, gestiéon de equipo, al
menos de 5 afos.

e Experiencia profesional como fundador/a de startups tecnoldgicas de,
al menos, 5 afos.

e Haber participado como experto docente de estos moddulos en
programas de incubacion y/o aceleracion con emprendedores
tecnolégicos, al menos con 40 proyectos.

e Contar con experiencia en la imparticion de formacion de, al menos,
1 afio.

e Contar con experiencia en la imparticion de formacion de, al menos,
100 horas.

e Haber estado vinculado/a con el ecosistema del emprendimiento con
un proyecto o iniciativa propia durante, al menos, 5 anos.

Para demostrar la experiencia requerida se debera aportar CV, Informe de
vida laboral y certificado o certificados de buena ejecucidon que reflejen la

entidad para la que realizé las funciones exigidas.

Perfil 7: Experto en Pitching y Planificacion Financiera

Debera cumplir los siguientes requisitos:

e Contar con un nivel formativo de Grado en Comunicacioén, Publicidad,
Marketing y estar especializado con un master sobre competencias
digitales en Marketing y Comunicacién.

e Experiencia profesional dirigiendo programas de incubacion de
startups durante dos anos.

e Experiencia como CMO (Chief Marketing Officer) en diferentes
Startups durante 4 afos.

e Contar con experiencia en la imparticion de formacion vy
mentorizacion a proyectos de mas de 400 horas.

e Haber estado vinculado/a con el ecosistema del emprendimiento, con
un proyecto o iniciativa propia durante mas de dos afos.

Para demostrar la experiencia requerida se debera aportar CV, Informe de

vida laboral y certificado o certificados de buena ejecucion que reflejen la
entidad para la que realizd las funciones exigidas.

12
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Lote 2: Servicios para el desarrollo de las acciones de

asesoramiento y mentorizacion presencial del Proyecto para 2
ediciones

La Camara de comercio de Sevilla precisa contratar 30 mentorias
especializadas (15 por edicion) para emprendedores tecnoldgicos (startups)
en modalidad presencial para dar cobertura a la demanda de los
participantes del programa en 2025.

El nimero de participantes a mentorizar sera de 15 por ediciéon. Cada
mentoria tendra una duraciéon de 15 horas por participante (15 horas x 15
participantes = 225 horas por edicién).

Ademas, se desarrollaran 4 sesiones de mentorias grupales por edicion de
4 horas de duracién, en las que participaran todos los proyectos de cada

edicién (4 sesiones x 4 horas: 16 horas por edicién).

Resumen de horas totales por 2 ediciones

12 Edicion: 15 horas x 15 participantes = 225 horas.
4 sesiones X 4 horas: 16 horas.
TOTAL 12 Edicién: 241 horas.

22 Edicién: 15 horas x 15 participantes = 225 horas.
4 sesiones x 4 horas: 16 horas.
TOTAL 22 Edicidon: 241 horas.

TOTAL 12 y 22 Edicion: 482 horas.

El programa de asesoramiento y mentorizacion especializado seguira la
Metodologia Camaratech, consistente en la mentorizacidon de cada proyecto

a través de los siguientes pasos:

Paso #1. Evaluacién de cada proyecto y sus necesidades

Modalidad: Presencial.
Duraciéon: 2 horas.

Se deberd de contar con una herramienta tecnolégica que permita la
recogida de datos cuantitativos, del estado de situacion del proyecto, asi
como de sus necesidades.

Dicha herramienta tecnoldgica debera permitir no sélo la recopilacién de los
datos, sino también la posibilidad de ir afiadiendo informacién adicional a lo
largo de la evolucién del programa.

13
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Paso #2. Definicion de objetivos a consequir durante el Programa

Modalidad: Presencial.

Duracion: 2 horas.

Se deberan analizar los resultados de la evaluacion inicial (Paso 1) y
mantener una reuniéon con los emprendedores de cada proyecto para
disefar y pactar unos objetivos de aprendizaje y de ejecucion especificos,

medibles y realistas durante el tiempo de realizacién del Programa.

Paso #3. Creacion de la Brujula de recorrido

Modalidad: Presencial.
Duracion: 1 hora.

Se deberdn analizar y consensuar la interseccion motivacional entre las
particularidades de formacién, experiencia y gustos de los miembros del
equipo, con el objetivo de poner los primeros pilares y tomar las primeras
decisiones en cuanto a sectores, tecnologias, motivaciones, necesarias para
llevar a cabo el proyecto.

Paso #4. Generacion de ideas

Modalidad: Presencial.

Duraciéon: 2 horas.

Dirigidas a contrastar con el resto de emprendedores participantes la
situacion de cada proyecto y solicitar ayuda en la generacion de ideas para

hacer avanzar los proyectos.

Se deberdan concretar en un minimo de 3 ideas por equipo de
emprendedores.

Paso #5. Creacion del Diagrama de Ishikawa

Modalidad: Presencial.
Duracion: 2 horas.

Desgranar las causas y efectos principales de las ideas en las que los
emprendedores estan trabajando para posteriormente identificar nichos de
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oportunidad que puedan encajar con el desarrollo de un modelo de negocio
en el ambito de un segmento de clientes definido.

Al finalizar la sesion cada equipo de emprendedores deberd contar con su
propio Diagrama de Ishikawa.

Paso #6. Creacion de Analisis PESTEL

Modalidad: Presencial.
Duracion: 2 horas.

Cada emprendedor deberd de realizar el andlisis del macroentorno vy
microentorno que afecta al sector en el que se encuadra el proyecto.

Desgranar los siguientes factores externos que afectan al sector del
proyecto: politico, econémico, social, tecnoldgico, ecoldgico y legal, para
posteriormente analizar cémo afecta y plantear acciones de cémo
afrontarlo.

Al finalizar la sesidon cada equipo de emprendedores debera adaptar el
diagrama de ishikawa con los resultados del analisis obtenido del estudio.

Paso #7. Formulacién de hipétesis sobre las que trabajar

Modalidad: Presencial.
Duracion: 1 hora.

Durante estas sesiones se concretaran las hipotesis del mercado-cliente-
problema-solucion-producto que se van a llevar a cabo y la mejor forma de
ejecutarlas.

Cada equipo de emprendedores debera tener su matriz de formulacién de
hipotesis completada con una serie de prototipos y experimentos por
realizar.

Paso #8. Validaciones de las distintas hipotesis, resultados obtenidos,
aprendizajes realizados

Modalidad: Presencial.

Duracion: 1 hora.
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Se persigue que cada equipo de emprendedores sea capaz de ejecutar una
estrategia de validacion a través de encuestas, entrevistas y otros formatos,
con objeto de descubrir el cliente objetivo y sus necesidades para
desarrollar el proyecto en base a las necesidades del potencial cliente.

Cada equipo de emprendedores deberd llegar a unas conclusiones que
validen las hipdtesis definidas.

Paso #9. Diseno del Plan de Impacto y Crecimiento

Modalidad: Presencial.

Duracioén: 1 hora.

Durante esta sesion individual con cada equipo de emprendedores se
disefiara el Plan de Impacto en el mercado y el crecimiento a 1, 2 y 3 afios

del proyecto.

Se deberd concretar el impacto el proyecto tiene respecto de los Objetivos
de Desarrollo Sostenible.

Se deberdn de plantear la estrategia de salida al mercado, busqueda de
early adopter y crecimiento del negocio.

Paso #10. Disefo del Plan de financiacion del Proyecto

Modalidad: Presencial.

Duracion: 1 hora.

Durante esta sesion individual con cada equipo de emprendedores se
responderd a la pregunta de si el proyecto es o si se puede hacer
bootstrapping (autofinanciacion el proyecto con los propios ingresos que

genere).

Se deberan de plantear la mejor estrategia para poder iniciar una ronda de
inversion con Business Angels, inversores privados.

Se debera concretar la valoracion estimada de la Startup para ver la mejor
forma de busqueda de financiacién.
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La empresa adjudicataria debera:

Desarrollar encuestas de satisfaccion sobre las acciones de asesoramiento
a cumplimentar por parte de los equipos de emprendedores.

Realizar informes de cada sesién y un informe final por equipo de
emprendedores.

Informar de forma semanal de la evolucion de cada equipo de
emprendedores, asi como de las incidencias, por falta de asistencia, poca
implicacién, etc. que puedan ir surgiendo durante las mentorias.

Se pretende contratar 482 horas de mentorizacién. Las sesiones se iran
planificando a lo largo de la ejecucién del programa.

Las empresas que presenten ofertas deberdn ser capaces de responder a
las necesidades de los emprendedores, asumiendo acciones de forma
simultanea y &agil.

Las mentorias objeto de esta licitacién se desarrollardn en las instalaciones
del Programa Impulsa Startups Sevilla en C/Isabela 1 y en las instalaciones
cedidas por el Ayuntamiento o en los espacios que la Cdmara de Comercio
de Sevilla destine al proyecto.

Medios personales:

El licitador debera adscribir al proyecto los siguientes medios personales:

o Tendra que designar un experto cualificado en el campo de
conocimiento de la metodologia de trabajo de las mentorias,
responsable de coordinar las mentorias con la persona designada por
el programa como tutor cameral, con la que acordara el canal de
comunicacion mas adecuado para garantizar una relacion fluida y
favorecedora del desarrollo de cada mentoria.

Esta figura tendra que cumplir los siguientes requisitos:

> Contar con un nivel formativo Ciclo Formativo de Grado
Superior (CFGS) o superior

> Contar con experiencia como Project Manager en al
menos un programa de incubacién de startups

> Contar con experiencia en la coordinacién de programas
de mentorias para emprendedores, con un minimo de 4
programas
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Para demostrar la experiencia requerida se debera aportar CV, Informe de
vida laboral y certificado o certificados de buena ejecucién que reflejen la
entidad para la que realiz6 las funciones exigidas.

o Tendrd que aportar, al menos, 2 mentores.
Perfil :
El mentor generalista deberd cumplir los siguientes requisitos:

> Contar con un nivel formativo Ciclo Formativo de Grado
Superior (CFGS) o superior en las areas de Ciencias
Econdmicas y Empresariales, Relaciones Laborales,
ADE, Derecho, Administracién y Finanzas o equivalente.
> Contar con experiencia previa en mentorizacion de
investigadores y emprendedores de, al menos, 3 afos y
un minimo de 50 proyectos tecnolégicos mentorizados.

Para demostrar la experiencia requerida se debera aportar CV, Informe de
vida laboral y certificado o certificados de buena ejecucién que reflejen la

entidad para la que realizé las funciones exigidas.

El mentor especialista en inversores debera cumplir lo siguientes requisitos:

> Contar con un nivel formativo Ciclo Formativo de Grado
Superior (CFGS) o superior.
> Contar con experiencia previa en mentorizacion de

investigadores y emprendedores preparando acceso a
inversion de, al menos, 10 proyectos tecnoldgicos
mentorizados.

> Contacto directo con Fondos de inversion o clubes de
inversion. Si en la actualidad pertenece a alguno de
estos.

Para demostrar la experiencia requerida se debera aportar CV de acuerdo
al modelo correspondiente al Anexo I del PPT, Informe de vida laboral y
certificado o certificados de buena ejecucién que reflejen la entidad para la
qgue realizd las funciones exigidas. Respecto a la pertenencia a fondos de
inversion, se solicitaran cartas de recomendacién o que demuestren de
alguna forma su pertenencia a los mismos.
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Las acciones objeto del contrato se realizardn bajo la supervisién y
coordinacion de la Camara de Comercio de Sevilla y serd necesaria la
cooperacion con el personal propio de la Cdmara en las tareas de ejecucién.

La adscripcion de los citados medios en los lotes se configura como
obligaciones esenciales a los efectos del articulo 211.f) de la LCSP
procediendo, en caso de incumplimiento, la resolucién del contrato.

3. CONTENIDO DE LA MEMORIA TECNICA COMUN A LOS LOTES

Cada ofertante deberd aportar una memoria técnica, en funcion del lote al
que se opte, con el siguiente contenido:

1. Metodologia de trabajo propuesta. Se valorara la calidad y detalle de la
oferta técnica. El licitador debera realizar una descripcion del enfoque de
los servicios requeridos, la metodologia aplicada, puntos mas
representativos de las soluciones propuestas, valor afadido que
proporciona y elementos diferenciadores (26 puntos)

2. Programacién de ejecucion efectiva de los trabajos y los servicios objeto del
contrato. El licitador debera proponer un cronograma con el detalle de las
actividades y su planificacién (25 puntos).

Esta Memoria Técnica deberd presentarse obligatoriamente de las dos siguientes
formas:

1. Documento en papel encuadernado, impreso por ambas caras, escrito en
castellano, en letra de facil comprension (tipo Arial, Times New Roman o
similar), de tamafio minimo 11, y con una extension total maxima de

50 paginas.

Los documentos anexos que se presenten junto con la Memoria no
computaran a efectos de la extension maxima indicada.

2. La Memoria Técnica debera presentarse, ademas, mediante dispositivo de
almacenamiento USB (pen drive), en formato pdf.

La no presentacion de la mencionada Memoria Técnica en la forma
indicada supondra la exclusion del licitador del procedimiento de

licitacion.

IMPORTANTE: La oferta técnica no podrd contener valoraciéon alguna sobre la
oferta econémica ni anticipar de ninguna manera el precio ofertado. En caso de
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ue se aprecie tal extremo en la documentacion a incluir en el Sobre B, se
rocedera a la exclusion del procedimiento de licitacion.

1. INFORMACION Y CONTACTO

Para cualquier consulta/informacién adicional pueden dirigirse a la Camara Oficial
de Comercio, Industria, Servicios y Navegacién de Sevilla:

Persona de contacto: Javier Cuesta
Correo electrdénico: javier.cuesta@camaradesevilla.com
Teléfono: 955 11 09 22

SALVADOR FERNANDEZ SALAS ® <)
DIRECTOR GERENTE .~
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